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AGENDA

09.00 Rückblick 2024 CEO Armin Brun 

09.10 Kennzahlen 2024 CFO Beatrice Kern

09.25 Ausblick 2025 CEO Armin Brun

09.30 Fragerunde

10.00 Individuelle Interviews 
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Rückblick 2024



«Wir konnten unsere Chancen 
im 2024 nutzen - dank unseres 

nachhaltigen Geschäftsmodells.»
Armin Brun, CEO



➢ Wir setzen auf unsere physische Präsenz – nahbar, vertrauensvoll mit Verständnis für die Region.

➢ Wir investieren in Mitarbeitende – mehr Expertise, mehr Angebote, mehr Unterstützung.

➢ Wir verbuchen ein ausserordentliches Wachstum im Kredit- sowie Dienstleistungs- und 
Kommissionsgeschäft.

➢ Wir profitieren von einer guten Refinanzierung und soliden Kapitalbasis (Moody’s: Top 10 Banken 
weltweit).

  

Das Jahr 2024: Chancen erfolgreich genutzt
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Starke Marktposition und positives Image dank regionaler Nähe und Kompetenz

Diese Faktoren tragen entscheidend dazu bei,
das Vertrauen unserer Kundinnen und Kunden 

weiter zu festigen!



Marktveränderungen und Branchenbewegungen halten uns positiv auf Trab

➢ Wir beobachten die Zinsentwicklung kontinuierlich und analysieren unsere Zinsstruktur 
fortlaufend.

➢ Wir halten die Entwicklungen auf dem Bankenmarkt genau im Blick. Aktuelle Veränderungen in 
der Branche bieten uns dabei strategische Vorteile. 

➢ Wir setzen auf eine proaktive Anpassung unserer Produkte und Dienstleistungen, um flexibel auf 
Marktveränderungen zu reagieren und neuen Kundenbedürfnissen gerecht zu werden. 

Das Jahr 2024: Herausforderungen bewältigt
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Mit diesen Faktoren positionieren wir uns 
auch in einem dynamischen Umfeld erfolgreich!
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Seite an Seite
Wir sind auch Anlagebank

➢ Kundenkontakte und Kundenzuwachs: 
Wir begleiten als Anlagebank immer mehr Kundinnen und 
Kunden. 

➢ Unser Asset Management und unser Handelszentrum 
überzeugen. 

➢ Wir investieren ins Private Banking mit neuen 
Angeboten und Expertisen.

➢ Wir verzeichnen deutlich höhere Erträge im 
Dienstleistungs- und Kommissionsgeschäft.

➢ Wir sind ausgezeichnet: 
«Langjährige Qualitätsleaderin» (BILANZ-Rating)  
«Siegerin Mixed Asset» (Lipper Fund Awards)
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Nachhaltig

myky – die neue Art der 
Eigenheimberatung 

➢ Mit myky revolutionieren wir die Eigenheimberatung und 
setzen auf eine intelligente Plattform zur 
Unterstützung eines soliden und effizienten 
Sanierungsplans.

➢ Mit unserer myky-Hypothek fördern wir mit einem 
massgeblichen Investment das nachhaltige Sanieren 
durch vergünstigte Konditionen. 

➢ Gemeinsam gestalten wir eine nachhaltige Zukunft 
und setzen uns weiterhin für unsere Netto-Null-Ziele ein. 



Gutes Geschäftsjahr – eine erfreuliche Leistung, die nicht selbstverständlich ist

➢ Wir dürfen erneut eine Dividendenerhöhung beantragen auf 10.40 Franken pro Aktie. 

➢ Wir können dem Kanton Bern erneut eine stolze Summe von 81,8 Mio. Franken als Ausschüttung 
und Steuern überweisen.

➢ Wir konnten erneut in zahlreiche Produkte, Lösungen und Angebote investieren, die unseren 
geschätzten Kundinnen und Kunden zugute kommt.

 

Das Jahr 2024: FAZIT 
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Mit diesen Faktoren können unsere Aktionärinnen und Aktionäre, 
unsere Kundschaft und unser Kanton von der 

erfolgreichen Leistung der BEKB im Jahr 2024 profitieren!



Kennzahlen 2024



«Wir freuen uns über dieses 
gute Resultat.»

Beatrice Kern, CFO



Finanzielle Kennzahlen per 31. Dezember 2024
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Eigenmittel & LiquiditätErfolgsrechnung (in Mio. CHF) Weitere Kennzahlen

Netto-Zinserfolg

392.4

+4.2%
2023: 376.5

Kommissions- &
Dienstleistungs-
erfolg

115.1
+9.7%
2023: 104.9

Handelserfolg

25.0
+3.0%
2023: 24.3

Übriger ordentlicher 
Erfolg

20.7

-22.3%
2023: 26.6

Geschäftsertrag

553.1
+3.9%

2023: 532.3

Geschäftsaufwand

267.0
+5.0%

2023: 254.4

Gewinn

180.7

+3.3%
2023: 174.9

Basel-III-Gesamtkapitalquote

19.4% 31.12.2023: 19.6%

Basel-III-Kernkapitalquote

17.3% 31.12.2023: 17.3%

LCR (Liquiditätsquote)

150.5%
31.12.2023: 
194.8%

NSFR (Finanzierungsquote)

148.8%
31.12.2023: 
155.2%

Mindestreserve 
(in Mrd. CHF)*

6.1 31.12.2023: 8.1

Depotvermögen
(in Mio. CHF)

20’405 31.12.2023: 18’359

+11.1%

Cost-Income-Ratio

48.3% 2023: 47.8%

+0.5 PP

Mitarbeiter teilzeitbereinigt

1’009 31.12.2023: 966

+4.4%

Kundenausleihungen 
(in Mio. CHF)

30’545 31.12.2023: 28’797

+6.1%

Bilanzsumme (in Mio. CHF)

40’499 31.12.2023: 40’053

+1.1%

           * angepasste Berechnung gemäss Vorgaben SNB per 20.7.2024 



Mio. CHF 12/2023 12/2024 Delta %

Kundenausleihungen 28’797 30’545 +6.1
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Übrige
Kundenausleihungen

Öffentlich-rechtliche
Körperschaften

Hypothekarforderungen

-65
-4.6%

+275
+47.9%

+1‘538
+5.7%

Zinsengeschäft: Kundenausleihungen
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Ausserordentliches Wachstum im Hypothekargeschäft



Erfolg aus dem Zinsengeschäft
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Mio. CHF 12/2023 12/2024 Delta %

Zins- und Diskontertrag 544.7 572.8 +5.2

Zins- und Dividendenertrag aus Handelsbeständen 0.1 0.7 +403.8

Zins- und Dividendenertrag aus Finanzanlagen 16.2 19.6 +20.5

Zinsaufwand -172.9 -186.4 +7.9

Brutto-Erfolg Zinsengeschäft 388.2 406.6 +4.7

Veränderung ausfallrisikobedingter WB & Verluste 
Zinsengeschäft

-11.7 -14.2 +20.8

Netto-Erfolg Zinsengeschäft 376.5 392.4 +4.2

Brutto- und Netto-Erfolg erneut erhöht 
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Kommissions- und Dienstleistungsgeschäft: Depotvermögen 
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Starkes Wachstum bei den Depotvermögen

Mio. CHF 12/2023 12/2024 Delta %

Depotvermögen

davon Netto-Neugeld

davon Markteinfluss

18’359

652

677

20’405

682

1’364

+11.1

+4.6

+101.5



Erfolg aus dem Kommissions- und Dienstleistungsgeschäft
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Deutliche Ertragssteigerung im Kommissionsgeschäft

Mio. CHF 12/2023 12/2024 Delta %

Kommissionsertrag Wertschriften und Anlagegeschäft 80.7 91.5 +13.4

Kommissionsertrag Kreditgeschäft 5.0 4.6 -8.5

Kommissionsertrag übriges Dienstleistungsgeschäft 37.1 38.3 +3.2

Kommissionsaufwand -17.9 -19.3 +7.9

Total Erfolg aus Kommissions- und 
Dienstleistungsgeschäft

104.9 115.1 +9.7



Geschäftsertrag
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Mio. CHF 12/2023 12/2024 Delta %

Netto-Erfolg Zinsengeschäft 376.5 392.4 +4.2%

Erfolg Kommissions- und 

Dienstleistungsgeschäft
104.9 115.1 +9.7%

Erfolg Handelsgeschäft 24.3 25.0 +3.0%

Übriger ordentlicher Erfolg 26.6 20.7 -22.3%

Total Geschäftsertrag 532.3 553.1 +3.9%

Erfreuliche Steigerung gegenüber dem Vorjahr



Geschäftsaufwand
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Mio. CHF 12/2023 12/2024 Delta %

Personalaufwand 140.4 144.4 +2.9%

Sachaufwand 113.9 122.5 +7.5%

Total Geschäftsaufwand 254.4 267.0 +5.0%

Höhere Investitionen in Mitarbeitende und Informationstechnologien



Finanzieller Überblick: Erfolgsrechnung 
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Mio. CHF 12/2023 12/2024 Delta %

Geschäftsertrag 532.3 553.1 +3.9

Personalaufwand -140.4 -144.4 +2.9

Sachaufwand -113.9 -122.5 +7.5

Geschäftsaufwand -254.4 -267.0 +5.0

Wertberichtigungen auf Beteiligungen sowie Abschreibungen auf Sachanlagen 
und immateriellen Werten

-36.6 -34.2 -6.7

Veränderungen von Rückstellungen und übrigen Wertberichtigungen sowie 
Verluste

-2.4 -4.1 +75.1

Geschäftserfolg 238.9 247.9 +3.7

Ausserordentlicher Ertrag 33.2 0.9 -97.2

Ausserordentlicher Aufwand -0.5 -0.7 +42.6

Veränderung von Reserven für allgemeine Bankrisiken -41.7 -19.2 -54.0

Steuern -55.0 -48.2 -12.4

Gewinn 174.9 180.7 +3.3

Erneut guter Jahresgewinn



Ausblick 2025



«Unsere Ambition: Wir werden unsere 
Kundinnen und Kunden auch im 2025 

begeistern.»
Armin Brun, CEO



➢ Zinssituation: Die unsichere geopolitische Lage und die erwartete Zinssenkung der SNB werden uns 
fordern.

➢ Regulierungsthemen: Nachhaltigkeit (Net-Zero), Compliance-Themen (FINMA) oder Auswirkungen der 
PUK CS werden uns auch im laufenden Jahr beschäftigen. 

➢ Investitionen: Wir investieren weiterhin gezielt in die Kompetenzen unserer Mitarbeitenden, in eine 
sichere und moderne Infrastruktur und in die Umsetzung von Kundenbedürfnissen.

➢ Effizienzsteigerungen: Im dynamischen und anspruchsvollen Markumfeld liegt unser Fokus auf einfache 

Prozesse, effiziente Lösungen und kostenbewusste Entscheide. 

Das Jahr 2025: AUSBLICK
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Trotz dieser Herausforderungen setzen wir alles daran, weiterhin eine stabile 
Grundlage zu schaffen für nachhaltigen Erfolg in einem anspruchsvollen Umfeld!

Rahmenbedingungen bleiben herausfordernd



Fragerunde
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